

令和５年度 販路開拓支援事業「商談会」開催要領

１．趣　旨
当会では、販路開拓支援事業の一環として小規模事業者等の商品開発・販路開拓を支援するため、首都圏並びに広島地区等の流通業のバイヤーを誘致した商談会及び講習会を実施し、参加企業に「売る」ことを意識した販路拡大の場とし、事業などで開発した商品等の流通業者との取引、商品開発等へのアドバイスの機会として開催する。
２．開催日時・会場
日時：令和５年11月13日（月） 13 : 00 ～ 17 : 15
会場：ひろしま国際ホテル　３Ｆ　「ゴールデンルーム」
　　　　〒730-0032　広島県広島市中区立町3-13　TEL：082-248-2323
https://www.kokusai.gr.jp/party.html
　　　　　　※昨年度までと会場が異なりますのでご留意ください。
※ホテル併設駐車場はありませんので、公共交通機関でお越しいただく
か、車をご利用の場合は、近隣有料駐車場をご利用ください。
３．参加事業者
　　　食品製造業者などの小規模事業者、25社程度
４．出展品目
　　　飲食料品関連商品
　　　※加工食品、調味料、飲料（酒類含む）、冷凍食品などの商品（生鮮食品除く）
５．内　容（予定）
（１）対面商談会（参加バイヤー：10社）
　　　 ①バイヤーと１商談あたり25分程度で個別商談を行って頂きます
　　　 ②商談に係るマッチングは、事前に参加バイヤーに応募事業者の商品リスト等を
提供し、バイヤーからも事業者を指名いただく等双方の希望を考慮したマッチン
グ形式で調整を行います。
　　　 ③ホテル会場に別途展示ブースに商品を設置し、各バイヤーに自社の商品をアピールください
　　　　 なお、展示ブースの設営は15：10までに行ってください。

（２）オンライン商談会（参加バイヤー：５社）
　　 　①商談会会場の中にPCを設置し、ＷＥＢ会議システムを利用してバイヤーと商談会いただきます。
       ②商品動画や資料の画面共有も可能ですので、希望者は自社にてご用意いただいた記録媒体（USBメモリもしくはCD-ROMのみ対応）にデータを格納いただき、当日お持ちいただくようお願いします。
　　　 

　　　
６．商談会スケジュール　
	時　間
	内　　容

	１２：３０～
	①受　付（随時展示準備）

	１２：５０～１３：００
	②点　呼（各回開始10分前には点呼）
※バイヤーの皆様はこの時間までにお越しください。

	１３：００～１５：１０
	③商談会（前半）　
※4コマ（1コマ：25分商談＋10分休憩）

	１５：１０～１５：４０
	④中休憩（バイヤーによる展示ブース鑑賞等）

	１５：４０～１７：１５
	⑤商談会（後半）　
※3コマ（1コマ：25分商談＋10分休憩）

	１７：１５～
	⑥終了（展示物撤去等）



７．参加流通業者予定（バイヤー15社）……別紙参照　
　　　首都圏バイヤー　（オンライン会場）　･･･ ５社
　　　関西圏バイヤー　（対面商談）　　　　･･･ 1社
　　　九州圏バイヤー　（対面商談）　　　　･･･ 1社
　　　広　島バイヤー  （対面商談）　　　　･･･ ８社
８．その他留意事項
①参加費について
無料。但し交通費等は各自ご負担ください。
②搬入・搬出について
・車をご利用の場合、周辺は駐車禁止区域に当たるため、搬入終了後は速やかに
近隣駐車場に停車ください。
③設備について
手洗い場は指定の場所を使用ください。
④調理器について
簡易な調理器を設置いたします。
（電子レンジ、オーブントースター、ホットプレート、電気ポット、IH調理器）
　　　　※器材は共同でご使用ください。
　　　　※持込みの器具がある場合は事前に申し出ください。
　　　　※「麺ゆで」「水でしめる」「水洗い」など水場の利用はホテルスタッフの指示に従ってください。
⑤試食・試飲提供について
提供に必要な備品（つまようじ、割箸、紙皿、紙コップ等）は各自でご用意ください。
⑥ゴミ処理について
・試食等で発生したゴミは各自でお持ち帰りください。
⑦注意事項について
・裸火は使用禁止です。
・喫煙は指定の場所でお願いします。

　　　⑧当日の衛生対策について
　　　　・施設内の換気を徹底します。
　　　　・当日またそれ以前から体調不良の方は、極力参加を調整ください。
　　　　・貸出用具等は、事前にアルコール消毒を行います。
　　　　・試食等を提供する場合は、手洗い・消毒の他、手袋の着用をお願いします。
９．事前セミナーの開催について
　　「商談会」を効率的に実施するため、商談会参加者を対象にした事前セミナーを開催しますので、是非、ご参加ください。
①日　時　令和５年10月16日（月）　15 ： 00 ～ 17 ： 00
②会　場　ZOOMによるオンライン開催
③テーマ　「オンライン商談会の実践テクニックと模擬商談（予定）」
　　　④講　師　有限会社永瀬事務所　代表取締役　永 瀬 正 彦　氏
　　
　　※本商談会への出展が初めての事業者や商談に不慣れな事業者は本セミナーに積極的にご参加ください。
　　※希望する事業者に対して、２者先着順で講師による模擬商談（１者15分程度）を行います。バイヤーの「気になるポイント」を踏まえた大変実践的な内容になっておりますので、希望される方はセミナー申込書にその旨の記載をお願いいたします。



